
RUNDENMANAGEMENT
Transportausschreibung in mehreren Runden, um 
noch bessere Angebote zu erzielen

DUTCH REVERSE AUCTION
Auktionsmodell mit ansteigenden Preisen; 
Definition des Eröffnungsgebotes, des Höchstpreises 
und der Anzahl der Gebotsschritte

BENCHMARK UND FEEDBACK IN DER ANALYSE
Benchmarking und Vergleiche anhand von 
Bestpreisen und entsprechendes Feedback an die 
Dienstleister

Funktionen:
CARRIER POOL
Große Auswahl an Dienstleistern für alle Arten von 
Transportausschreibungen

LIVE FEEDBACK MIT AUKTIONSCHARAKTER
Übersichtliche Ampel- oder Platzierungsanzeige auf 
Basis des Bestpreises, einsehbar für Verlader und 
Spediteur; Der niedrigste Preis bekommt das beste 
Ranking. 

CARRIER PREMIUM ACCOUNT
Erweiterung der aktiven Dienstleistersuche durch 
Zulassung von Premium Dienstleistern zu laufenden 
Ausschreibungen 

Bessere Preise durch 
Auktionsfunktionen
Welche Mittel gibt es, um den Wettbewerb unter den 

Dienstleistern zu erhöhen und neue, passende Spediteure zu 

finden? Wie reagieren Sie flexibler auf Marktschwankungen? Wie 

erhalten Sie noch attraktivere Angebote auf laufende Transport-

Ausschreibungen? Die Antwort liegt im Einsatz der passenden 

Tendering Auctioning Features und dem richtigen Dienstleister 

Pool. Damit intensivieren Sie den Wettbewerb innerhalb Ihrer 

Ausschreibungsprozesse auf Knopfdruck. Alle Dienstleister sind 

gleichzeitig über Veränderungen informiert und können schnell 

und durch die Abgabe des besten Angebotes reagieren. 
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Herausforderungen:
	» Suche nach dem optimalen Angebot: 

Viele Angebote auf Ausschreibungen erschweren den 
Überblick über abgegebene Offerten und Leistungen. 

	» Nicht alle Transporte lassen sich über 
Bestandsdiensleister abdecken: 

Neue Lanes und spezielle Anforderungen an Transporte 
bedürfen einer Erweiterung des Dienstleisterpools.

	» Eingefahrene Verhandlungen mit 
Bestandsdienstleistern:

Wenig preislicher Spielraum aufgrund jahrelang 
praktizierter Angebots- und Vergabepraxis.

	» Einhalten der Budgetplanung:

Änderung bei der jährlichen Kostenkalkulation 
führen zu Einsparungszwängen bei der 
Transportausschreibung.

	» Volatiler Transportmarkt:

Je nach verfügbarer Kapazität auf dem Transportmarkt 
ist es schwierig Dienstleister zu fairen Preisen zu 
finden.
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Wie es funktioniert:

Mit wenigen Instrumenten den Wettbewerb anheizen

	» Volle Transparenz und Vergleichbarkeit der 
Angebote durch Analyse und Auktionsmodelle

	» Carrier Pool und Carrier Premium Account 
ermöglichen alternative Angebote und die 
Erweiterungen des Dienstleisterkreises.

	» Die Erweiterung des Dienstleisterpools und der 
Einsatz des adäquaten Features, erlauben es dem 
Verlader flexibel auf Kapazitätsschwankungen auf 
dem Transportmarktes zu reagieren.

Vorteile:
	» Bis zu 19% weniger Frachtkosten durch verstärkten 

Wettbewerb und Auktionsfunktionen

	» Unmittelbares Live-Feedback über die Plattform 
beschleunigt die Reaktion der Dienstleister und 
intensiviert den Wettbewerb. 

	» Auktionsformate mit Bieterfunktionen nach unten 
oder oben, ermöglichen ein größeres Angebot und 
bessere Konditionen.

1.	 Carrier Pool: Dienstleistersuche unter 45.000+ 
detaillierten und verifizierten Profilen

2.	 Live Feedback: Rankings in Form von 
Ampeln auf Basis des Bestpreises oder von 
reinen Platzierungen (1. = Dienstleister mit 
Bestpreis, 2. = ...); Automatische Verlängerung 
der Ausschreibung bei Veränderung der 
Angebotsabgabe möglich

3.	 Carrier Premium Account: Freigeschaltete 
Premium Dienstleister bieten ihren Service 
zusätzlich bei aktuellen RFQs an.

4.	 Rundenmanagement: Verlader geht in die 2./3. 
Runde, um anhand des vorherigen Bestpreises 
noch bessere Angebote zu erhalten. Dienstleister 
kann sein zuletzt abgegebenes Angebot nur 
unter- nicht überbieten.

5.	 Dutch Reverse Auction: Verlader gibt 
Anfangs- und Höchstpreis vor, keine weiteren 
vordefinierten Regeln, empfehlenswert im Spot-
Bereich für einzelne Lanes oder für die “letzte” 
Ausschreibungsrunde

6.	 Angebotsanalyse: Erstellung und Versand 
automatisierter und individueller Auswertungen 
sowie von Zuteilungen und Ratenblättern an 
die teilnehmenden Dienstleister; Möglichkeit, 
während laufender Ausschreibungen ungefähre 
Preisrahmen an Dienstleister zu versenden

Sie möchten 
mehr wissen?

Klicken Sie hier und erfahren Sie mehr auf 

www.transporeon.com
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